


“Boo Basket” di tiktok 
  Mostrare come li si crea e cosa si riceve è diventato un

trend

  Si tratta di cesti contenenti:
Prodotti a tema Halloween1.
Prodotti di diverso genere (food / no food)2.
Prodotti su misura per chi li riceve3.

L’ idea

Baskets by LIDL
Sfruttando tre caretteristiche strategiche: 

Il prezzo
Gli articoli a tema festività
Varietà di articoli non food

POTER CRERA IL PROPRIO BASKET IN UN
UNICO NEGOZIO





La possibilità di co-creare un prodotto è percepita come un valore
aggiunto dal cliente. 

Si è quindi pensato di mettere a disposizione degli oggetti: cesti,
vasi, calze o scatole a tema con particolari personalizzabili e
contenuto a discrezione del cliente su una scelta di prodotti.

Esempio: La Mia Calza LIDL può  essere personalizzata con le 
spillette. 

Caratteristica chiave: co-creazione

LIDL offre già dei cesti a tema,
ma questi sono preimpostati
nell’estetica e nel contenuto.

Perchè le spillette? sono riutilizzabili, economiche, semplici da utilizzare



Cross selling
Attraverso i basket si favorisce l’acquisto di prodotti di marchio LIDL come

Favorina, Cien e Deluxe.
Il cliente sceglie 5 articoli tra le diverse opzioni di oggetti e alimenti della stessa

categoria.

1 Articolo decorativo grande
Candele profumate 
Pullover per cani
Paesaggio natalizio 

1 Articolo Favorina
Mandorle Tostate
Praline
Babbo natale di
cioccolata 

   1 Cioccolata calda Deluxe: 
Arancia e cannella 
Nocciola 1 Articolo decorativo piccolo 

 Stickers 
Carta regalo 

1 Sapone mani natalizio
Cien: 
 Pan di zenzero
Arancia 





Posizione nel punto vendita
La posizione ottimale della calza è tra il 
no-food, ovvero una posizione centrale e 
spaziosa che garantisce spazio sufficiente
per l’esposizione di tutti i prodotti
selezionati  e delle spillette tra cui il cliente
può scegliere.

Prezzo
Il prezzo totale degli articoli è €11.99, quindi si è pensato di proporre

un prezzo scontato di €10 per i titolari della carta LidlPlus.
Il materiale idela per la calza dovrebbe essere  economico ma

resistente, ad esempio il felcro..
Si è pensato quindi ad un prezzo di 3€, ipotizzando un costo unitario

di produzione  (Parkside o Esmra) pari a 0.50€ con un ricavo che
ammonta a 2.50€ per calza. Il prezzo delle spillette ammonta a 0.10€.
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Altre festività

La medesima idea può essere estesa ad
altre festività grazie ai prodotti alimentari
e no-food a tema proposti da LIDL,
magari includendo anche altri marchi. 

Alcuni esempi:

Scatole a forma di cuore per San
Valentino, 
Cesti per Pasqua  
Contenitori a forma di zucca per
Halloween. 




